拥有营销网站十大好处
1).增加客源开拓市场
现今上网人口已超过一亿人。
2).增加多元化开拓客源方法
BBS, 搜寻引擎, 分类广告, 社群, 签名档,
反营销信件,电子报, 网络付费广告刊登...。

3).提升作业质量
非接听来电，而是造访个人化网站，来进一步了解相关信息（电话接听：无法掌握访谈时间以及访客电话中的问题）。

4). 非干扰性的许可式营销
访客造访网站，浏览网页时，就是代表他有空也有兴趣，进一步了解相关信息

5).增进访客回应率
透过网站互动，多元化的表达方式来传递讯息，访客易于?生兴趣与动机，响应率与素质较传统方式高出许多

6). 网站的两大杠杆原理：
1.时间杠杆
7×24×365全年无休的特性，让网站拥有者，时间极大化。当你在上班、通勤、渡假、睡觉、陪小孩的时候，

你的网站一样为你服务你的访客。
2.空间杠杆
网络无远弗届的特性，让网站拥有者能进行远距离推荐。你所能服务的区域范围无限的延伸出去，而你所能服务的客户越多，代表你的事业将会更成功。

7). 省时省力更省钱
省下辅销品(DM, 解说数据, 产品目录, VCD...)的成本

8).突显团队e化系统，团队资源，促进招募新人效益。
美观的Flash首页, 详尽的在线说明影片,
强大的自动跟进信件回复系统, 以及团队训练网站,
团队讨论区...

9).建立标准化的复制程序
征员标准流程的建立：宣传解说、追踪跟进...。系统化的程序，易于复制给予伙伴。
10).克服被拒绝的难题
网络营销系统帮您过滤筛选掉没有兴趣或是好奇的访客；提供您与潜在客户一个缓衡空间，避免直接拒绝。
